Berufsorientierung am RHG - Eltern stellen ihre Berufe vor

Mein Beruf

Berufsbezeichnung: Textilingenieurin im Vertrieb von technischen Textilien

[] selbststandig angestellt [] verbeamtet [[] sonstiges:

Zugehoriges Berufsfeld

[[] Technik, Ingenieurwesen, Elektro [[] Dienstleistung, Einzelhandel, Sicherheit
|:| IT, Computer [] Kunst, Kultur, Medien

[] soziales, Padagogik [[] Landwirtschaft, Natur, Umwelt

[l Gesundheit [] Naturwissenschaften

|:| Wirtschaft, Finanzen |:| Verkehr, Logistik

[0 verwaltung [] Recht

Handwerk, Produktion [] Sonstiges:

Ol

Bau, Architektur, Vermessung

Erforderliche Ausbildung (mehrfach Nennungen mdglich)

[] Schulische Ausbildung Studium
[] Betriebliche Ausbildung [] Weiterbildung
[J Duales Studium [] sSonstiges:

Notwendige Kompetenzen fiir meinen Beruf

Sehr Eher

wichtig Wichtie unwichtig Unwichtig

Persénliche Kompetenzen

Teamfahigkeit

Kommunikationsfahigkeit

Empathie

Frustrationstoleranz

Risikobereitschaft

Flihrungspersonlichkeit

Motivationsfahigkeit

Gelassenheit, innere Ruhe

Durchsetzungsvermogen

Selbststandigkeit

Verantwortungsbewusstsein

Strukturiertheit

Sonstiges: Reisebereitschaft
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Fachliche Kompetenzen

Sehr

wichtig Wichtig

Eher

- ichti
unwichtig unwichtie

Mathematik

Logisches Denken

Sehr gute Schriftsprache

Fremdsprachen

Feinmotorik

Korperliche Belastbarkeit

IT-Kenntnisse

Naturwissenschaften

Raumliches Vorstellungsvermogen

Abstraktes Denken

Kreativitat

Politisches/historisches Wissen

Methodisches Arbeiten

Talent fur: unterschiedl. Menschen

Sonstiges:
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Mein Beruflicher Alltag

a. AuBere Bedingungen

Arbeitszeiten (Woche,
Wochenende, Schicht usw.)

im Schnitt 2-3 Tage Biro mit 7,5-8 h

2-3 Tage pro Woche Dienstreise mit Ubernachtungen

Arbeitsort (Bliro, draulen,
Werkshalle usw.)

Buro, teilweise Home Office und beim Kunden, aber auch auf

Messen

Einkommensspanne (von
Einsteiger bis Ende)

ca. 3.000 E/Monat brutto als Berufsanfanger, spater 6-10.000

E/Monat mdglich

Vereinbarkeit mit Familie

Hohe Reisetatigkeit ist immer schwer mit einer Familie zu
vereinbaren, erfordert viel Organisationstalent und Hilfe von
auBen (GroBeltern, Aupair, Haushaltshilfe etc.)
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Dienstreisen (Haufigkeit,
Entfernung)

ca. 80 Tage im Jahr, 40% Deutschland, 60% Europa

Chancen auf dem
Arbeitsmarkt

Sehr gut! Es gibt noch ca. 300.000 Arbeitsplatze in der
Textilindustrie, aber die Branche hat einen schlechten Ruf, so
dass nicht viele eine Ausbildung oder ein Studium anfangen.

b. Beispielhafter Tagesablauf/Typische Aufgabenfelder

Beispielhafter Tagesablauf

zum Beispiel Dienstag 20.06.17:

Dienstreise Dresden/Berlin - 10 h Kundentermin Dresden

11-13.30 h Fahrt von Dresden nach Berlin

14 h Kundentermin Berlin

19 h Abendessen mit einem Kunden

zum Beispiel Montag 28.06.17

Biro: 9.00-17.30 Kundenbesuche aufarbeiten, Angebot raussenc

14 h: Besuch eines Lieferanten

Typisches
Aufgabenfeld/Tatigkeit

Emails bearbeiten: Angebot machen, kniffelige Fragen

der Kunden beantworten

Reklamationen bearbeiten

Kundentermine vorbereiten: alle Unterlagen aktuell? Welche

Themen mussen besprochen werden? Muster raussuchen

Kundentermine nachbereiten: Kunden eine Zusammenfassung

der besprochenen Punkte mailen, Muster raussenden

Nachhaken! Kunden anrufen/anmailen und fragen, wie er

rausgesendeten Angeboten und Mustern findet
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VI. Sonnen- und Schattenseiten meines Berufes

Das mag ich: Langjahrige Kundenbeziehungen aufbauen

Selbstandigkeit

Reisetatigkeit

Das mag ich nicht: manche Termin kann man nicht verschieben, so dass man

ab und zu wichtige Termine wie Geburtstage etc nicht zu

Hause ist

Einige Kunden sind sehr sehr nervig und wenn man sich dann

extrem beeilt hat, melden sie sich nicht mehr zurlick!
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