Berufsorientierung am RHG - Eltern stellen ihre Berufe vor

I. Mein Beruf

Berufsbezeichnung: Associate Sales Director

[] selbststandig angestellt [] verbeamtet [[] sonstiges:

Il. Zugehoriges Berufsfeld

Technik, Ingenieurwesen, Elektro Dienstleistung, Einzelhandel, Sicherheit

IT, Computer Kunst, Kultur, Medien
Soziales, Padagogik Landwirtschaft, Natur, Umwelt
Gesundheit Naturwissenschaften
Verkehr, Logistik
Recht

Sonstiges: Pharma

Wirtschaft, Finanzen

Verwaltung

Ooooogdn

Handwerk, Produktion

OXxOaOoooan

Bau, Architektur, Vermessung

lll. Erforderliche Ausbildung (mehrfach Nennungen méglich)

[] Schulische Ausbildung [] Studium
Betriebliche Ausbildung [] Weiterbildung
[J Duales Studium [] sonstiges: Es gibt verschiedene Anforderur

IV. Notwendige Kompetenzen fiir meinen Beruf

Sehr Eher

wichtig Wichtie unwichtig Unwichtig

Persénliche Kompetenzen

Teamfahigkeit

Kommunikationsfahigkeit

Empathie

Frustrationstoleranz

Risikobereitschaft

Flihrungspersonlichkeit

Motivationsfahigkeit

Gelassenheit, innere Ruhe

Durchsetzungsvermogen

Selbststandigkeit

Verantwortungsbewusstsein

Strukturiertheit

OO0OO00OooOoOoo0n
OO000000o0Oo0o0n

Sonstiges:

OX XX O/ X X O 0O 00X X
OO0O0OX O0XOXM OO

O000000Ooxaoon
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Sehr Eher

wichtig Wichtig unwichtig unwichtig

Fachliche Kompetenzen

Mathematik

Logisches Denken

Sehr gute Schriftsprache

Fremdsprachen

Feinmotorik

Korperliche Belastbarkeit

IT-Kenntnisse

Naturwissenschaften

Raumliches Vorstellungsvermogen

Abstraktes Denken

Kreativitat

Politisches/historisches Wissen

Methodisches Arbeiten

Talent fur: Vertrieb
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Sonstiges:

Mein Beruflicher Alltag
a. AuBere Bedingungen

Arbeitszeiten (Woche, Offiziell arbeiten wir 37,5 Stunden vereinbart sind 40 Stunden
Wochenende, Schicht usw.) |wodurch wir 12 Tage zusétzlichen Urlaub haben. In der Regel
liegt die Wochenarbeitszeit bei 50 - 60 Stunden bei freier
Zeiteinteilung (Vertrauensarbeitszeit).

Arbeitsort (Blro, drauBen,  |Home Office, beim Kunden
Werkshalle usw.)

Einkommensspanne (von Basisgehalt 65.000 - 100.000 als Account Manager. Incentive

Einsteiger bis Ende) 24%
Firmenwagen

Riirnalicctattiinn

Vereinbarkeit mit Familie Sehr gut da Termine von jedem selber geplant werden.
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Dienstreisen (Haufigkeit,
Entfernung)

Kommt auf Projekte an. Es gibt Zeiten wo man 3 Tage/Woche
unterwegs ist aber auch Zeiten wo man nur zu Hause ist. Die
AM's wohnen in dem Gebiet das betreut wird von daher sollte
es nicht mehr als ca. 4 Stunden Fahrtzeit sein.

Chancen auf dem
Arbeitsmarkt

Sehr gut

b. Beispielhafter Tagesablauf/Typische Aufgabenfelder

Beispielhafter Tagesablauf

E-Mail check

Telefonkonferenzen mit internen Support Funktionen und Kunder

Arbeiten im CRM System

Angebote erstellen

Besprechen von Projekten

Trainings machen Online

Eskalationen durchfiihren (besprechen)

Typisches
Aufgabenfeld/Tatigkeit

Infos zum Beruf: Associate Sales Director

Verkauf von Chemikalien oder Hilfsstoffen fir die Herstellung von

Medikamenten in flissiger Form. Dazu gehdérten Impfstoffe, Krebstherapeutika,

Medikamente der Plasmaindustrie (z.B. Immunoglubine)

Durchfiihrung von Projekten mit Kunden z.B. Verbesserung des Produktionsprozesses

Performance Verbesserung eines Zellkulturmediums, umstellen von Chemikalien im Prozess

Trainieren von Mitarbeitern beim Kunden in verschiedenen Gebieten.
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VI. Sonnen- und Schattenseiten meines Berufes

Das mag ich: - Viele verschiedene Aufgabenstellungen

- Viel mit unterschiedlichen Menschen zu tun zu haben

- Weiterentwicklung meiner Mitarbeiter

- Die globale Struktur meines Unternehmens

- Wir als Unternehmen helfen kranken Menschen ihr Leiden bess

Das mag ich nicht: - Ab und zu die Entscheidungen von unserem Senior Manageme

- Die Zeiten der Budget erstellung

- Beurteilung der Mitarbeiter weil aus meiner Sicht ungerecht
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